-Estudio >

LA ENTIDAD LANZARA EN OCTURE SU NUEVO PORTAL DE INTERNET PARA EL SEGMENTO JOVEN
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Caja Madrid lanza una oferta de

colaboracion a los

Los precios alcanzados en el mercado inmobiliario se han convertido en un problema para gran
parte de la poblacion, que ve como la adquisicion de un bien de primera necesidad, como es la vi-
vienda, queda fuera de sus posibilidades o supone un esfuerzo muy elevado para su economia.
Uno de los colectivos mas afectados por esta situacion es el de los jovenes que ven como sus de-
seos de emancipacion quedan aplazados o condicionados en gran parte por esta circunstancia.

C aja Madrid va a lan-
zar en octubre su
nuevo portal de Internet para
el Segmento Joven, en el que
uno de los canales que mas
peso va a tener va a ser el
que precisamente se deno-
minara "Vivienda". Entrevis-
tamos a David Martin res-
ponsable de Segmentos de
Caja Madrid para saber mas
acerca del nuevo portal joven
que va a lanzar la entidad,
acerca de los objetivos y
contenidos del canal Vivien-
da, y mas concretamente
acerca de la propuesta de co-
laboracion que, en relacion
con este tema, Caja Madrid
ha lanzado recientemente a
los asociados de Asprima.

JComo surge la idea de
lanzar un portal para jovenes
y que ofrecera?

Hace tiempo que se viene
gestando y elaborando este
proyecto. Tenemos ya una ex-
periencia previa a través del
portal Madridesjoven.com
que hace ya varios anos he-
mos desarrollado con la Di-

reccién General de Juventud
de la Comunidad de Madrid
para la difusion del Carné Jo-
ven Euro<26. Lo cierto es que
Caja Madrid es una entidad fi-
nanciera de referencia para el
Segmento Joven, y era nece-
sario desarrollar un portal es-
pecifico en el que poder co-
municar la gran cantidad de
oportunidades y propuestas
que el Grupo Caja Madrid tie-
ne para los jévenes, y era im-
portante hacerlo del modo
mas cercano posible, en su
lenguaje, a través de los me-
dios que ellos utilizan.
Ademas de la amplia
oferta de productos y servi-
cios Caja Madrid especificos
para jovenes, el nuevo portal
también va a tener canales y
secciones como Vivienda,
Formacién, Trabajo, Solidari-
dad, Cine, Mdusica, Motor,
propuesta de actividades,
promociones, sorteos,.etc.

¢Nos podria facilitar al-
gun dato sobre la posicion de
Caja Madrid con respecto al
Segmento Joven?

Actualmente 1.250.000
clientes con edades entre 18
y 30 anos en toda Espana
confian en Caja Madrid y un
10% de los usuarios de ban-
ca de 18 a 25 anos son clien-
tes de Caja Madrid. Por tan-
to, tal como hemos comenta-
do antes, podemos conside-
rarnos claramente una enti-
dad de referencia cuando ha-
blamos del Segmento Joven.

¢Nos puede explicar bre-
vemente en que consiste el
canal "Vivienda"?

Este canal refleja muy
claramente parte de la filoso-
fia con la que se ha plantea-
do este nuevo portal, y que
consiste en identificar que
necesidades tiene el joven,
ver cuales de estas necesi-
dades podemos satisfacer
como entidad financiera, y
plantearle una oferta que
supere sus expectativas.

En el canal Vivienda, que-
remos ofrecer al joven nues-
tro conocimiento del merca-
do mediante informacion util,
queremos lanzar productos



nuevos adaptados a la situa-
cion actual del mercado in-
mobiliario, ayudarle en la
blsqueda de su casa, y en
definitiva facilitarle todo lo
posible el acceso a la vivien-
da.

Tiene como objetivo ser
un completo asesor inmobi-
liario para los jovenes. Entre
otras cosas el canal Vivienda
de nuestro nuevo portal jo-
ven contara con un buscador
de vivienda, tasaciones on-li-
ne, simulador de hipotecas,
una serie de guias con con-
sejos (tiles a la hora de com-
prar una vivienda y solicitar
una hipoteca, actualidad in-
mobiliaria, legislacion, infor-
macién sobre decoracién,
servicios del hogar,...etc.

Ademas el nuevo portal
joven informara de nuestra
amplia oferta de productos y
servicios destinados a la ad-
quisiciéon de vivienda y de las
novedades que vayamos in-
corporando.

No nos paramos aqui, por-
que Internet es algo muy dina-
mico, igual que los jovenes, y
a estas propuestas que he-
mos expuesto se sumaran
otra nuevas progresivamente,
en linea con el objetivo de
mejora continua que nos he-
mos marcado a la hora de
abordar este proyecto. Esta-
mos convencidos de que el
nuevo portal va a gustar mu-
cho a los jévenes y que el in-
minente lanzamiento que va-
mos a realizar en octubre, va
a ser todo un éxito.

Entre las propuestas para
facilitar el acceso a la vivien-
da a los clientes jovenes de
Caja Madrid, sin duda se en-
cuentra la que recientemente
ha lanzado a los socios de As-
prima. ¢Puede detallarnosla?

Efectivamente, hemos

hecho una propuesta a los
socios de Asprima, en la que
ofrecemos publicidad gratui-
ta de promociones inmobilia-
rias a través del nuevo portal
joven de Caja Madrid, me-
diante mailings y/o insercio-
nes en el correo a clientes de
Caja Madrid, Correo-e e in-
cluso mensajes SMS. A cam-
bio, estas promociones inmo-
biliarias se publicitaran ofre-
ciendo descuentos y/o algin
otro tipo de ventaja preferen-
cial a los clientes de Caja
Madrid pertenecientes al
rango de edad 18-30 anos
y/o titulares de Cuenta Vi-
vienda y/o que financien la
compra de su vivienda con
Caja Madrid.

Esta propuesta de cola-
boracién esta abierta a las
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“Estamos
convencidos de que
el nuevo portal va a
gustar mucho a los
jovenes y que el
lanzamiento en
octubre, va a ser
un éxito”,

sugerencias de las empresas
interesadas. En principio no
tiene plazo de finalizacion
dado que se enmarca dentro
del plan comercial y de co-
municaciéon de Caja Madrid
dirigido a los jovenes que tie-
ne con caracter permanente.
Creemos sinceramente
que para los asociados a As-
prima es una interesante
oportunidad de dar una gran
difusion publicitaria a deter-
minadas promociones inmo-
biliarias con el refuerzo que
supone desde el punto de
vista de imagen que la publi-
cidad esté emitida por y des-
de Caja Madrid, sin mas cos-
te que el que supongan las
ventajas diferenciales que
Caja Madrid ofrecera a sus
clientes jovenes. €
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EL CONVENIO SUPONE UN APOYO FIRME Y DECIDIDO A LOS PLANES DE CRECIMIENTO DE LA PATRONAL MADRILENA
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firman

un importante acuerdo de colaboracion

La Fundacion Asprima firmo recientemente un importante acuerdo con Grupo Planner, por el que em-
presa que organiza el salon Inmobiliairo de Madrid y la patronal madrilena asientan una fructifera re-
lacion que se inicid con la celebracion del SIMA, hace ya 9 anos. La firma supone la consolidacion de
Grupo Planner como uno de los principales socios colaboradores de Asprima.

EI convenio fue rubrica-
do, en representacion
de Grupo Planner, por Antonio
Gonzéalez-Noain, presidente y
por Daniel Martinez, director
general del grupo. Por parte de
Asprima firmaron Rafael Santa-
maria y José Manuel Galindo,
presidente y secretario general
respectivamente. El acuerdo
supone un apoyo firme y deci-
dido al proyecto que la Funda-
cion se ha marcado para los
préximos afos, un proyecto
que pasa por la consolidacion
de la imagen y presencia publi-
cas de Asprima en el sector in-
mobiliario y en el conjunto de
la sociedad madrilena.

La colaboracién de Grupo
Planner con Asprima ha sido
muy estrecha durante los Ulti-
mos anos, no en vano Rafael
Santamaria, presidente de la
patronal madrilefa, es también
presidente del Comité Organi-
zador del Salén Inmobiliario.
Desde los inicios del SIMA, As-
prima ha dirigido ademas la
Conferencia Inmobiliaria, que
aporta los contenidos profesio-
nales al Salén y presenta el Es-
tudio Planner Asprima, dirigido
también por Asprima y elabora-
do junto a Analistas Financie-
ros.

Segln declaraciones de
Rafael Santamaria, "Asprima

puede felicitarse por haber al-
canzado este acuerdo con una
empresa de prestigio y que es-
tamos seguros podréa ofrecer a
nuestros asociados numero-
sas ventajas, calidad y servicio
en todos sus productos".

Por su parte, Antonio Gon-
zélez-Noain, reiter6 su voluntad
de cooperacion con los promo-
tores de Madrid en aras de un
desarrollo inmobiliario de ma-
yor calidad: " el reforzamiento
de la colaboracion mantenida
desde hace anos con Asprima
se enmarca dentro de la voca-
ciébn de nuestra empresa de

mantener una presencia noto-
ria en la actividad del sector.
Estamos convencidos de que la
firma de este convenio aporta-
ra beneficios significativos a las
dos entidades, asi como a los
demas integrantes del mercado
inmobiliario".

Aunque ya era habitual ver
vinculada la imagen de Grupo
Planner a la de Asprima, a par-
tir de ahora dicha vinculacion
serd mas notoria en todas
aquellas actividades y publica-
ciones con difusién puablica
que organice la patronal ma-
drilena.
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La Asesoria Juridica de Asprima continGia conce-
diendo el Sello de Validacion de contratos de
compraventa a las promociones inmobiliarias de aquellas
empresas que lo solicitan, tras comprobar que se ajustan
a la ley general para la Defensa de los Consumidores y
Usuarios. El Sello, que cuenta con ano y medio de vida y
gue nacié para dar confianza al comprador de vivienda, se

CONTRATO
REVISADO

esta convirtiendo en una herramienta comercial que de-
muestra el deseo de transparencia y buenas practicas de
las empresas asociadas a Asprima. El incremento del nu-
mero de sellos concedidos queda reflejado en que duran-
te los tres primeros meses del ano, se han otorgado un to-
tal de 18, frente a las 25 promociones que merecieron la
distincion a lo largo de los doce meses de 2005.

‘ Fecha de ‘
concesion Viviendas | Garajes | Trasteros | Locales
AGOFER
== EDIFICIO AYALA 07/06/2004 100 100 163 17
—= RES. EUROPA 27/07/2005 32
AGOFER RESIDENCIAL AGOFER (Ensanche de Vallecas) 01/02/2006 332 355 129 4
ALCORAYA S.A.
ENSANCHE DE VALLECAS (Viv. unifam. protegidas). Parcela 5.49 AUE 5. 24/05/2006 32 64

CHAMARTIN P.1.S.A.

02/06/2004 22

g CARCAVAS DE VALDEBEBAS

CHAMERTIN FLEA

CONSTRUCCIONES LANDA, S.A.

C§  LOSALTOS DE EL PARRAL

25/02/2005 95 156 95

R
=
DETINSA

01/10/2004 180 183

DETINSA s s v oe rosieon

24/11/2004 71

HOGARES < TERCERMILENID pESTDENCIAL JARDIN DE LOS OLIVOS (Unifamiliares)

18/01/2006 84

EDIFICIO PLAZA (Getafe)

18/01/2006 168 309 119

RESIDENCIAL GRAN VIA 11

18/04/2005 180 183

RESIDENCIAL UNIVERSIDAD

01/02/2006 84 166 84

RESIDENCIAL DETINSA ALMANZOR, Fuenlabrada (Madrid)

28/06/2006 212 225 212

DOSHER GRUPO INMOBILIARIO

MEJORADA DEL CAMPO MANZANA N° 6 SECTOR 2

27/04/2005 B8

MEJORADA DEL CAMPO MANZANA N© 10 SECTOR 2

11/05/2005 15

MEJORADA DEL CAMPO MANZANA N° 3 SECTOR 2

17/05/2006 21

GESTESA DESARROLLOS URBANiISTICOS, S.L.

EDIFICIO ALBUFERA (Guadalajara) 20/09/2006 34 34 34
GESTINFISA S.L.
EDIFICIO AZALEA, EL BERCIAL (Getafe) 20/01/2006 49 115 1
EDIFICIO C/ EUGENIO SORIANO (Getafe) 23/01/2006 50 315
GESTINFISA  EDIFICIO C/ JOSE DE CALASANZ (Getafe) 23/01/2006 19 62 9 1
EDIFICIO RESIDENCIAL UNIVERSIDAD (El Bercial) 23/01/2006 19 37 1
EL REAL DE POLVORANCA (Leganés) 25/09/2006 14 14
GRUPO CP INVERSIONES, S.L.
MONTEPRADO 25/02/2005 93 93 143
C P MONTEARCE 25/02/2005 95 95 134
INMUEBLES CARPE
RESIDENCIAL QUERCUS, YEBES (GUADALAJARA) 10/05/2006 80 80 80
LABARO GRUPO INMOBILIARIO
EL RACO DE BEGUR 15/12/2004 22 22

FLA2AR0
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Fecha de
concesion Viviendas | Garajes | Trasteros | Locales
LA CAMBRIJA S.A.
"ARCADIA RESIDENCIAL" (BOADILLA DEL MONTE, MADRID)  15/03/2006 36
N EDIFICIO OBOLO (Carabanchel) 17/10/2005 100 100 100
LA ROMANA GRUPO INMOBILIARIO VILLA LUNA S.A.
UNIDAD DE ACTUACION 1 "ESTACION AVE" Parcela 1.8.1.
(ALCOHETE-YEBES) Guadalajara 26/04/2006 95 95
LAUDEA
LAUDEA | EDIFICIO BRONCE 14/11/2005 46 61 46
MONTHISA
EL ENCINAR DE BOADILLA 22/09/2006 71 111 71
NOZAR GRUPO INMOBILIARIO
m RESIDENCIAL JULIO CAMBA (MADRID) 23/11/2005 110 249 110 2
JARDINES DEL PLANETARIO 18/01/2006 295 450 295 14
NOZAR ALTOS DE ARAVACA III FASE 25/01/2006 450 _ 786 _ 450
ALBERTO SIGUENZA 10/04/2006 55 76 51
PETRUS GRUPO INMOBILIARIO, S.A.
CALLE ANTONIO ACUNA 13/03/2005 14
& EE‘EH'IUS CALLE ROBLEDILLO 13/03/2005 23 28 1
o RESIDENCIAL LAS CUMBRES 18/09/2006 32 57 32 4
PROMOCIONES ALGETE Y RIVAS, S.A.
Es] EDIFIO SAN MELITON 18/06/2004 56 57 56
L J NUEVO TORREJON (UNIFAMILIAR) 21/07/2004 16
= NUEVO TORREJON (VIV. Y GARAJES) 21/07/2004 30 30 30
LAS VILLAS DE FUENLABRADA 16/01/2006 24 24 24
PROMOCIONES LEVANTINO ARAGONESAS, S.A.
@ PARLA ESTE 22/07/2005 244 428 43
] ENSANCHE DE VALLECAS 08/03/2006 60 154
PRONORTE UNO, S.A.
o RES. LAGOS DEL JARAMA 03/06/2004 100 110 100
g RES. EL MIRADOR DE 7 PICOS (Las Rozas) 20/09/2006 58 58 58
REYAL GRUPO
RES. ANTRACITA 06/05/2004 98
G4 LLVM  ReS. MENDEZ ALVARO 20 FASE 06/05/2004 _ 155 202 126
RES. ALBORAN 15/11/2004 120 77 73
RES. EL PARQUE 15/11/2004 85 119 54
RES. VILLAS DE VALDELUZ 15/11/2004 68
RES. NUEVO VALLE 08/04/2005 138 144 74
RES. AZOR 08/06/2005 57 36
RES. AZOR (VIVIENDAS UNIFAMILIARES) 10.10.05 11 11
RES. ANADE 08/06/2005 213 213
DEHESAS GUADALAJARA GRUPO REYAL .
RES. CORONA DE VALDELUZ. YEBES (GUADALAJARA) 03/07/2006 147 147 147
SAJA, S.L.
EDIFICIO SAMANIEGO 30/06/2004 38 38 38
EDIFICIO BARILOCHE 13/07/2005 118 118 118
URBANIZACIONES MUNDIALES,S.L. (INMOBILIARIA ABEAK, S.L.)
VALDEPENAS (Ciudad Real) 28/09/2005 39 38
URBANIC S.A.
= =g Los Altos de El coto. Unifamiliares. El Casar (Guadalajara) 16/11/2005 15
e Sesis == El Sefiorio de Muriel. Unif. Torrejon del rey (Guadalajara) 16/11/2005 15
El Seforio del Coto (Unifamiliares) 14/12/2005 31
Edificio Tejada (Ribatejada, Madrid) 20/09/2006 9
URBAZO S.A.
M Edificio El Tejar (Alcorcon). 19/12/2005 34 39 34 2
URPESA
]u MIRADOR DE VALDEFUENTES 24/10/2005 102 134 102
@ La Agesoris juridics de |y Asedacion de Promotores inmobllfardos de Madrld {Aspiima), na reasado este modelo de confrato da compraventa y comickens
Gus B8 Bjudts & Io dupusdto en &l aiticule 10, L0 ba y Depotecadn Adhcwmnal Primeds da s Lay 26/ 1084, da ‘.':J o jiaha, Ganarnl pars ks Deferas da los
Consumidores y Lsuarios, con independencia de fs veloracidn gua. on su ceso. reakcen e iretenciss judcisles. (ricas @ s gue compein i declarscidn da
- nulidad de 185 cRSLS LAY Us La repUtan ADUAIVES Aspun danors al Brticuls 10 b mimann 2 os 1§ citsds Ley y oe s fyncaonss de caliicacan p comntiol

ancomendadas B Ragniradones ¥y Hotenos Ni ASPRIMA m su Asescdia JuriBica &8 (eeporaabilizen de s consecusncing o In uthzacdn dal modaln da
contrato axaminado al basar su cormideracion on critevios. opinables gue e somaton a cuniguer otra major fundada en Derecho
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»» COMISION TECNICA

La Gltima reunién de la Comision Técnica se
celebro el pasado 19 de septiembre. De nue-
vo fue el Codigo Técnico de la Edificacion el tema
protagonista del encuentro de trabajo. La tarea
mas intensa ha sido la preparacion de los datos
que se llevaron a la jornada informativa celebrada
el 29 de septiembre sobre los tres primeros docu-
mentos basicos que han entrado en vigor de la
nueva normativa. La comision se centrara a partir
de ahora en finalizar el informe que, junto con In-
genieria Valladares, esta elaborando sobre el im-
pacto econémico que tendra la total aplicacion
del Cédigo Técnico sobre una promocion real.

»» SE CONSTITUYE LA COMISION DE
INTERNACIONALIZACION

I zl pasado 10 de julio se celebrd la reunion
constitutiva de la recién creada Comision de

Internacionalizacion, cuyos objetivos responden a
la necesidad explicita que han mostrado las em-
presas asociadas de tener un mayor conocimiento
de la realidad inmobiliaria de los mercados exte-
riores en cuanto a las oportunidades y riesgos que
presentan. Un total de doce empresas se han uni-
do hasta el momento a la Comision, cuya actividad
se concretara en canalizar las acciones destina-
das a apoyar estrategias de internacionalizacion.
Durante la primera reunion los asistentes recibie-
ron un cuestionario a través del cual la Comision
recogera informacion sobre cudles son los paises
de destino con mayor interés, asi como la areas en
las que se precisa de mayor conocimiento. En es-
te sentido, la primera de las iniciativas que se pro-
puso fue que Asprima canalice y difunda la infor-
macion relativa a los concursos de suelo en Polo-
nia, que sera facilitada por los propios miembros
de la Comisién. Por Ultimo, durante la reunién se
decidié que, tras la recepcion en Asprima de los
cuestionarios enviados a los miembros de la Comi-
sion, se establecera un plan de trabajo en el que
se especificaran los paises de andlisis, los temas
y el posible establecimiento de "mesas de traba-
jo". Dicho plan se presentara en la proxima reu-
nién de la Comision. &

Guia
Inmobiliaria
Asprima

=
——

Alo largo del Gltimo tri-
mestre s6lo dos nu-
meros de la Guia Asprima han
salido a la calle, ya que duran-
te el mes de agosto, debido al
descanso estival, la revista no
se publica.

La guia, editada por MaiMai
y distribuida por el diario eco-
némico Cinco Dias, ofrece ex-
tensa informacion sobre la ofer-
ta inmobiliaria de las empresas
asociadas a Asprima e impor-
tantes datos de utilidad para el
comprador de vivienda, tanto
en Madrid como en la costa. &

El ayuntamiento de Madrid presenté =
en Asprima el “Localizador de T

‘ ] | Ayuntamiento de Madrid pre-
sent6 recientemente a las em-

presas asociadas a Asprima una nueva he-
rramienta que, bajo el nombre de “Localiza-
dor de Emplazamientos Empresariales
(LEE)” y a través de la Agencia de Desarrollo
Econdmico “Madrid Emprende”, pone al al-
cance de todo usuario de Internet la locali-
zacioén de suelo vacante, naves industriales
y locales en el municipio de Madrid.

Se trata de un sistema basado en tecno-
logia SIG, que permite el acceso a una infor-
macion georreferenciada sobre todas las
ofertas de suelo e inmuebles industriales y
empresariales disponibles registrados en el

sistema. Entre sus objetivos, el localizador
pretende ofrecer a los empresarios y em-
prendedores un instrumento de acceso ra-
pido y sencillo a la oferta disponible de sue-
lo y espacios empresariales que necesitan
para sus empresas y disponer de informa-
cion ON-LINE, actualizada y eficaz, que per-
mita conocer y evaluar las oportunidades
de ubicacién industrial o de servicios. Ade-
mas cuenta con el valor afadido de que ge-
nerara un sistema de inventario del tejido
productivo con toda la informacién gestio-
nada del municipio de Madrid y obtendra
datos estadisticos de la ocupacion, activi-
dad, empleo, precios de mercado. €
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EL DOCUMENTO, QUE ESTARA FINALIZADO EN NOVIEMBRE, SE PRESENTO DURANTE UNA JORNADA INFORMATIVA

Asprima elaboro un ejercicio practico sobre
l0s costes de aplicacion del CTE

Asprima celebré el pasado viernes 29 de septiembre una jornada informativa en torno a la entra-
da en vigor de los tres primeros documentos basicos del Cédigo Técnico de la Edificacion. El acto,
introducido por el presidente de Asprima y por el director general de Arquitectura y Politica de Vi-
vienda del Ministerio, respondia a la preocupacion detectada entre los promotores sobre los cos-
tes que tendra la aplicacion de la norma.

ASPRIMA
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La Fundacion Aspri-
ma celebrd el pasa-
do viernes dia 29 de sep-
tiembre una jornada infor-
mativa sobre el Codigo Téc-
nico de la Edificacion. Bajo
el titulo, “Analisis practico e
impacto econémico de la
aplicacion del CTE”, la patro-
nal madrilena eligié un dia
clave para la organizacion
del debate, haciéndolo coin-
cidir con la fecha de entrada
en vigor de los tres primeros
documentos basicos del CTE
sobre Seguridad en caso de
Incendio, Seguridad de Utili-
zacion y Exigencias Basicas
de Ahorro de Energia.

La importancia de la jor-
nada de trabajo radicaba en
que, por vez primera, se pre-
sentaba el caso practico de
una promocién real de un
edificio de viviendas de VPO
en la Comunidad de Madrid.
El trabajo fue encargado por
la Comisién Técnica de As-
prima -que durante los ulti-
mos meses ha analizado el
texto que entrard completa-
mente en vigor en marzo de
2007- a Ingenieria Vallada-
res. El documento compara-
ba el coste de construccion
de ese edificio antes y des-
pués de la aplicacion de los
tres primeros documentos

basicos. Dicho documento,
arroja como principal con-
clusién un incremento de
costes de construccion de la
vivienda modelo elegida del
5,6%. A este porcentaje ha-
bria que anadirle todos los
gastos derivados de tasas e
impuestos, que se aplican
en funcién del precio de
construccién, por lo que la
Comision Técnica de Aspri-
ma ha calculado que dicho
incremento puede alcanzar
el 10%.

Sin embargo, Javier L6-
pez Ulloa, presidente de la

Comision Técnica de Aspri-
ma que intervino a continua-
cion, puntualizd en su po-
nencia que la proyeccién del
incremento de costes para
una vivienda protegida po-
dria alcanzar hasta el 12%
tras la aplicacion integra de
todos los documentos basi-
cos del Codigo Técnico de la
Edificacion. Lopez Ulloa ana-
di6 en su alocucién que si
esa proyeccion se aplica a
vivienda libre, el incremento
de costes puede llegar
al15%, incluyendo tasas e
impuestos, ya que las exi-
gencias de construccién de
una vivienda protegida ya
son de por si mas restricti-
vas que para una libre.
Durante la jornada, que
fue introducida por Rafael
Santamaria, presidente de
Asprima, y Rafael Pacheco,
director general de Arquitec-
tura y Politica de vivienda
del Ministerio de Vivienda,
se anuncio también que a lo
largo del mes de noviembre
la Comisién Técnica de As-
prima presentard un dibujo
real y completo, elaborado
también a través de un caso
practico, de lo que supone la
aplicacion de la totalidad del
Codigo Técnico de la Edifica-

cién. &
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EN EL TERCER TRIMESTRE CONTINUAN LOS SEMINARIOS DIRIGIDOS A PROFESIONALES DEL SECTOR

celebrd

en su plan de

Con el curso dedicado a analizar el modo de abordar la reestructuracion em-
presarial, arrancd la programacion del Ultimo trimestre del ano del Plan de
Formacion de la Fundacion Asprima, concebido con el objetivo primordial de
mejorar la formacion de los profesionales del sector inmobiliario. Planea-
miento Urbanistico, postventa y atencion al cliente destacan entre las prime-
ras convocatorias de la recta final del ano.

U no de los objetivos
principales de la Fun-
dacion Asprima es impartir cur-
sos de interés general para los
profesionales de las empresas
inmobiliarias. Para ello, desde
el Departamento de Formacion
se han puesto en marcha, des-
de finales del mes de enero y
durante el primer semestre del
ano, un total de 8 cursos, con
una participacion de 220 alum-
nosy 28 profesores.

Durante todo el ejercicio de
2005 se realizd una encuesta
para detectar las necesidades
de formacion de las empresas
asociadas. Asi, ademas de los
cursos clasicos del sector, como
pueden ser urbanismo, fiscali-
dad, econémico financieros, co-
mercial, se han programado al-
gunos seminarios sobre habili-
dades directivas y sobre temas
mas especificos, como puede
ser la normativa sobre suelos
contaminados, o la prevencion
de blanqueo de capitales.

En concreto, en enero se ce-
lebré con gran éxito de asisten-
cia de publico el seminario dedi-
cado a desarrollar la nueva nor-
mativa sobre Suelos Contami-
nados. El curso dedicado a los
aspectos a tener en cuenta en
la comercializacién de vivien-
das, convocado en febrero, se
dirigi6 especificamente a los de-

CURSO SOBRE LA GESTION DE URBANISMO
Plan de formacion Fundacién Asprima, con la colaboracion de Caja
Madrid, Grupo Planner, Porcelanosa, Aguagas y Pladur

Fecha: 26, 27 Y 28 de setiembre 2006 » Horario: De 16,00 a 20,30 h.
Lugar: Aula de Formacion de Asprima, Suero de Quifiones, 34-36, 32 pl.
Plazas limit.: 40

Imparten: Carlos San Gregorio (ARNAIZ ASOCIADOQS) » Gerardo Otero
(ARNAIZ ASOCIADOS)  Victoria Garcia (ARNAIZ ASOCIA
DOS) « Rafael Arnaiz Ramos (REGISTRADOR DE LA PROPIE
DAD) « Olga Fernandez (ARNAIZ ASOCIADOS) Eduardo
Chicharro (ARNAIZ ASOCIADOS)

Martes 26 de septiembre - Ponente Carlos San Gregorio
16.00 - 18.00

El suelo. Caracterizacion y aptitudes del suelo = Esquema re
sumen del proceso de intervencion urbanistica en el suelo
Los agentes que intervienen en la transformacion del suelo
La clasificacion y la calificacion del suelo

18.00 - 18.30  Pausa y café
Ponente: Gerardo Otero
18.30 - 20.30

Planeamiento Territorial. Tipos, tramitacion y formulacion
Planeamiento General. Tipos, tramitacion y formulacion  Pla
neamiento de Desarrollo. Tipos, tramitacion y formulacion « La
vigencia , modificacion y revision del planeamiento

Miércoles 27 de septiembre - Ponente: Victoria Garcia
16,00 - 18.00

Definicion de Aprovechamiento Real, Unitario y Patrimonializable « Cal
culo del Aprovechamiento. Ejemplos en Planes generales y de Desarrollo.

18.00 - 18.30  Pausa y café
Ponente Rafael Arnaiz Ramos
18.30- 20.00

La finca como objeto de transformacion del suelo « Las difi
cultades hipotecarias para operar sobre fincas « El tratamiento
hipotecario de las actuaciones « La inscripcion de la equidistri
bucion urbanistica « Acceso al registro de unidades de edificacion

Jueves, 28 de septiembre - Ponente: Olga Fernandez

16.00 - 18.00
La delimitacion de unidades de ejecucion y fijacion de sistema
La equidistribucion y las cesiones obligatorias « Los sistemas de
actuacion. Caracteristicas especiales « El sistema de compensa
cion « El sistema de cooperacion « Los procedimientos simplifica
dos « El sistema de expropiacion « El urbanismo convenido « El
sistema de ejecucion forzosa o el agente urbanizador.

18.00 - 18.30  Pausa y café

Ponente: Eduardo Chicharro
18.30- 20.30

La evolucion de la legislacion. Afecciones medioambientales
a los desarrollo urbanisticos « Tipos, alcance, contenido y tra
mitacion de proyectos medioambientales.

partamentos de marketing de
las empresas asociadas y fue
pensado con el objetivo de co-
nocer mas de cerca las Ultimas
tendencias de comercializacion.

Por otra parte, durante los
meses de abril y mayo, los temas
impartidos dentro del plan de
formacion fueron los dedicados
a los contratos que formaliza el
promotory a la ley de Prevencion
de Blanqueo de Capitales, que
por su interés hubo de ser nue-
vamente programado a pesar de
haberse celebrado ya uno en
2005.

La actividad del mes de ma-
yo se completé con la convocato-
ria de un curso dedicado al fun-
cionamiento de las Juntas de
Compensacion Urbanistica, y
otro centrado en la elaboracién
de procesos y procedimientos en
la empresa inmobiliaria. Por (lti-
mo, durante el mes de junio, se
convocaron sendos seminarios
sobre Fiscalidad de Promotoras
e inmobiliarias y sobre Contabili-
dad de la empresa inmobiliarias.

Durante el Gltimo trimestre
del ano, el Departamento de For-
macién ha celebrado ya numero-
S0s programas, entre los que
destacan, las NIIF, Planeamiento
Urbanistico, Postventa y aten-
cion al cliente, el urbanismoy el
registro de la propiedad, el Codi-
go Técnico de la Edificacion,
Marketing Inmobiliario, Coyuntu-
ra Inmobiliaria, Responsabilidad
Penal de los agentes intervinien-
tes en la construccion, el proto-
colo en la empresa y comunica-
cion y creacion de imagen.

Junto con estos cursos esta
previsto realizar algunas jorna-
das monograficas sobre temas
muy especificos, como pueden
ser el IVA, o el Impuesto de So-
ciedades.

ASPRIMA
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Proximo curso:

CLAVES PARA EL
SEGUIMIENTO DE LA
COYUNTURA INMOBILIARIA

» Fecha: 6 y 7 de noviembre de 2006

» Horario: 9,30 a 14,00 hs

» Lugar: Aula de Formacion de la Fundacion Asprima,
Suero de Quifones, 34-36 — 32 planta

» Plazas limitadas: 40

» Imparten: » D2. Yolanda Fernandez Pereira, ASPRIMA
o D. Jose Manuel Galindo Cueva, ASPRIMA
» D. Ignacio San Martin, BBVA
 D. Juan Ignacio Sanchez Gutiérrez, ASPRIMA

PROGRAMA

Lunes, dia 6 de noviembre

Interpretacion de indicadores del sector residencial
inmobiliario

» Agregados macroecondmicos

» Mercado laboral

» Indicadores de produccién del sector residencial

» Precios de la vivienda

» Indicadores de accesibilidad: vivienda libre y protegida

» Indicadores del mercado hipotecario y endeudamiento fa-
miliar

Martes, dia 7 de noviembre
Caracterizacion y perspectivas para la demanda y los
precios de la vivienda en Espaina
» Factores determinantes de la demanda de vivienda
- Condicionantes demograficos
- Condicionantes econdmico-financieros
- Rentabilidad de activos alternativos
- Flujos turisticos
» Proyecciones de la demanda de vivienda

Interpretacion de indicadores del

sector no residencial

» Mercado de inversion en inmuebles

» Mercado de Oficinas

» Centros comerciales

» El segmento industrial

Una aplicacion practica: situacion y perspectivas del merca-
do inmobiliario.

f %»\“muhilia,,bs N

%

¢ asprima da la bienvenida

Progy,,
%
%,
pu\)“‘“

m RESIDENCIAL PALMOREJOS ALTOS

RESIDENCIAL PALOMAREJOS ALTOS, S.A. es una Socie-
dad de Promocion Inmobiliaria creada en 1.987, con sede
social en Toledo.

Dispone de oficinas propias en TOLEDO, TORREVIEJA
(Alicante) y MURCIA.

Ha obtenido la calificacion de la Norma de Calidad 1ISO
9001 por la Entidad de clasificacion BVQi (Bureau Veritas
Quality Internacional Espana, S.A.) revisada y actualizada
con fecha 8 de junio de 2005.

Ha desarrollado su amplia actividad comercializando
mas de 1.500 viviendas de forma directa y dispone de
suelo para mas de 2.500 viviendas y Locales comerciales
en diferentes puntos de nuestra geografia.

m ARCO SUR

A'coSur

Arco Sur es una empresa inmobiliaria caracterizada
por un doble compromiso: ofrecer a sus clientes viviendas
con un alto nivel de calidad y contribuir al desarrollo de la
zona donde se ubican sus promociones elevando su nivel
de equipamientos.

Su actividad promotora comprende tanto la adquisi-
cion y gestion de suelos, como la promocién y comerciali-
zacion directa de viviendas. Sus proyectos abarcan tanto
la construccion de complejos residenciales como turisti-
cos de alto standing.

Con promociones en Madrid, Humanes, San Martin de
la Vega y Villanueva del Pardillo y otras comunidades co-
mo Andalucia, Arco Sur cuenta con dos sedes estratégica-
mente ubicadas, en Madrid y en Malaga, lo que le permite
dar servicio a clientes que demandan también viviendas
junto al mar.

Arco Sur inicia sus operaciones hace tan sélo cuatro
anos, no dejando de crecer en activos y volumen de obra
desde entonces. Hoy mas de 1.000 viviendas gestionadas
en cartera convierten a Arco Sur en un referente del mer-

kcado inmobiliario. 3
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